
通識基礎必修大一課程

核心必修

報告人:通識教育中心李律奇 2020.9.1製作



核心必修課程

• 109學年度的大一通識基礎必修課程，共有 4門

課，每一門 1學分。

• 四門課分別為「公民參與」、「社會實踐」、

「人文與科技」&「創意思考」

• 這學期上「創意思考」&「人文與科技」，

下學期則上「公民參與」&「社會實踐」



•編班方式：混合四個不同學院之系班固

定同時段上課（每班都有1/4不同系的學

生）

•課程要求：每位學生皆須於每門核心課

程中與不同系的同學進行分組報告，學

習與陌生人溝通協調進而團隊合作。

核心必修課程



上課方式
•因為每門核心必修都只有1學分，一個學期只

有18個小時的上課時間。（一學期18週）

•為了課程完整性，每門課濃縮為連續9週，每

週上課 2小時，一樣為 18小時。

•分為期中前後上課，課表排在第3、6、8節的

是期中前上課，排在第4、7、9節是期中後上

課。



課表顯示 實際上課時間 實際上課日期

第3節 第3-4節

109(上)：2020.9.14～11.13

109(下)：2021.2.22～4.23
第6節 第6-7節

第8節 第8-9節

第4節 第3-4節

109(上)：2020.11.16～
2021.1.11

109(下)：2021.4.26～6.22

第7節 第6-7節

第9節 第8-9節



舉例說明：合經一

• 固定上課時間星期四 6-7節，

被拆為四個班級

• 課表第 6節是創意思考表示

9/14～11/13每週四 6-7節在人

203教室上「創意思考」

11/16～1/11於網路教室完成

「人文與科技」課程內容（線上

課程），不用到教室上課。
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公民參與
•課程說明：透過政治知識的理解與田野
調查的執行，培養學生對於公共議題，
擁有觀察、辨識、參與的行動能力，使
學生能體驗公民權的行使方式及其可能
性。

•分組討論報告：一組約4-8人不等，每組
都一定混有四個不同系的學生。

•本年度討論議題重點：聯合國永續發展
目標（SDGs）



社會實踐

•課程說明：使學生擁有團隊合作經
驗，並從認識社會到學會基本社會
調查技巧，進而能對社會問題進標
定與探索解決方式。

•分組討論報告：一組約4-8人不等，
每組都一定混有四個不同系的學生。

•本年度課程討論重點：大學社會責
任&在地創生



創意思考

•課程說明：本課程透過教導與演

練5大創意思考法 - 5W2H、九宮

格思考法、心智圖法、六三五默

寫式腦力激盪法、六頂思考帽，

培養學生以多元角度思考與探索

問題的習慣，以發展創意思維策

略與能力。



人文與科技：數位行銷

•Google數位課程，以數據與技術、
職涯發展、數位行銷為主題，預估
自學時數為25-27小時，預期讓學生
瞭解大數據、職涯發展的基礎理論
與數位世界的可能商業機會，有效
培養學生對於職涯發展與數位行銷
策略的基礎思維，有效提升資訊素
養與自主學習能力。







人文與科技：數位行銷
操作步驟

1.連結網址（或搜尋 “Google 數位學程”）
2.登入或註冊



4.點選線上課程進入

3.建議以google帳號
或其他郵件登入



5.分別進入以下單元，將影片看完
課程主題內容及時數
類別/主題 內容 時數
數據與技術 程式碼基礎概念(1小時)、強化線上業務安全(1小時)、機器學習概念(1小

時)
3

職涯發展 利用自我行銷建立自信心(1小時)、尋找下一份工作(1小時)、數位健康簡
介(1小時)

3

數位行銷

發展線上事業：數位世界的商業機會(15分鐘)、通往數位成功的第一步
(30分鐘)、建立你的網路門面(40分鐘)、規劃數位商業策略(30分鐘) 2

讓使用者更容易在網路上搜尋商家: 搜尋引擎入門(45分鐘)、如何被搜尋
引擎找到(35分鐘)、有效運用搜尋引擎(25分鐘)、利用搜尋引擎行銷宣傳
商品與服務(25分鐘)、持續改善你的搜尋廣告活動(30分鐘)

3

透過社交媒體或行動裝置接觸更多本地客戶: 實體店面的數位行銷方法
(20分鐘)、活用數位工具吸引人潮上門(25分鐘)、社群媒體入門(30分鐘)、
如何妥善運用社群媒體(30分鐘)、行動行銷的潛在商機(20分鐘)、有效運
用行動廣告(35分鐘)、內容行銷入門(35分鐘)

3.25

利用廣告觸及更多客戶: 電子郵件行銷的應用(30分鐘)、利用別人的網站
投放自家廣告(25分鐘)、多媒體廣告的應用(25分鐘)、有效運用網路影片
(55分鐘)

2.25

追蹤及評估網路流量: 網站分析入門(30分鐘)、如何利用網站分析的優勢
(30分鐘)、化數位資料為洞察分析(30分鐘) 1.5

在線上銷售產品或服務: 建立線上商店(25分鐘)、營造成功的線上銷售業
績(35分鐘)

1

發展全球業務: 拓展海外市場(70分鐘) 2

所需自學時數總計 27



線上課程，同學都可以按照課程進度，
自行閱覽影片，自己學習。
成績計算方式

• 作業(50%) ，期末考(50%) ，線上討論 (加分項)。

• 1.完成ilearn2.0系統的問題期末檢測，可多次測驗(第
8-9週會有題庫測驗)。

• 2. 完成500字心得報告上傳至ilearn作業區



•線上討論

請同學加入臉書歡迎提問,也可以
透過ilearn提問！這個部分會看同學
發言狀況調整與另一項500字報告合
併計算如果討論少作業報告會調高
如果討論多會幫積極同學加分，是
一個基本分數。





歡迎大家加入臉書

2019數位行銷輕鬆學-逢甲xgoogle

• 有任何「人文與科技：數位行銷」課
程問題都可以在上面發問，也會有TA協
助。負責老師：Shuhui Chen(陳淑慧老
師) 

逢甲大學通識核心必修

•有關通識核心必修的問題



需參加一場藝文活動
• 在公民參與課程結束前，要參加一場。

• 不需預約，現場刷學生證或領取證明單。

• 場次資訊請上 facebook搜尋「逢甲大學通識核心必
修」

• 藝文活動包含

1.通識教育中心所舉辦的藝文活動，本學期11場。

2.學生社團有經過通識中心認定可配合的活動場次。
（每學期場次不一，約有20幾場）

3.參加校外音樂、戲劇、舞蹈等藝文活動，持票根到
通識中心找李小姐即可認證。（活動日期要在本學期，
不可拿流行音樂演唱會和電影票根作為認證）


